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Allgemein 

 
Verkauf von Liegenschaften: Häuser, 

Wohnungen, Neubau oder Bestandes-

liegenschaften und Bauland in und um 

Zürich. Mit dem richtigen Auftritt die 

Immobilie ins beste Licht setzten und 

effizient verkaufen.  
 

Beispiel Attika Uitikon 

 
Verkauf Attika-Maisonette-Wohnung: 

217m2, 5 ½-Zimmer, hoher 

Ausbaustandard, bis zu 6 Meter hohe 

Räume, Baujahr 2010, Schlierenstrasse 12, 

8142 Uitikon-Waldegg 
 

 

 

Immobilien-Käufer: Herr und Frau 

Schweizer, Expats, Erst- oder auch zweit-

Käufer 
 

Immobilien-Käufer: DINK’s (Double Income 

No Kids), Paare in Familien-Planung, 

Familien mit 1 bis 2 Kinder 
 

Video: Durch die Produktion von Videos 

wird den Kauf-Interessenten eine solide 

Entscheidungsgrundlage bereitgestellt, 

worauf sie sich besser und schneller für 

eine Besichtigung vor Ort entscheiden 

können. Auch nach der Besichtigung ist 

ein Medium vorhanden, auf das sie 

jederzeit zurückgreifen können um sich 

über das Objekt informieren und 

überzeugen können.  
 

 

 

Video: Die erwähnte Wohnung eignete 

sich sehr gut um ein Video zu erstellen und 

somit die Räume im besten Licht zu 

präsentieren. Durch Beisetzung von 

Schauspielern wurde das Video auf einer 

emotionalen Ebene mit kleinem Drehbuch 

produziert. 

 
 

 

  

 

1. Der Auftrag  
 

 

 

 

 

2. Die Zielgruppe 

 
 

 

3. Die Idee 
 

 

 

 

 

  

https://www.youtube.com/channel/UCojVWcYDfD7-LPaUMj1m0fw
https://www.youtube.com/watch?v=-nXrF5BvvHA
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Attention: Das Video wird auf Youtube 

hochgeladen und mit den Online-

Inseraten auf den Immobilien-Plattformen 

wie Homegate, Immoscout24 etc. verlinkt. 

Durch den Screenshot bzw. die Video-

Vorschau im Inserat wird die 

Aufmerksamkeit geweckt darauf zu 

klicken. 

 

 

Interest: Durch die authentische und 

hochwertige Präsentation der Immobilie 

und der darin enthaltenen Geschichte 

weckt der Kunde das Interesse diese selber 

vor Ort zu besichtigen. 

 

 

Desire: Durch die Schauspieler sieht sich 

der/die Interessent/in eventuell schon 

selber in dieser Rolle und stellt sich vor, wie 

es wäre in dieser Immobilie zu wohnen. 

Der/die Betrachter/in identifiziert sich im 

besten Fall mit den Personen im Video und 

weckt den Wunsch selber darin zu 

Wohnen. 

 

 

Action: Durch das Video bringt man den 

Kauf-Interessenten dazu das Objekt zu 

besichtigen und nach Überzeugung die 

Immobilie zu kaufen. 

 

4. AIDA nach Elmo Lewis 
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Erfolg: 

Schnellere Vermarktungsdauer um ca. 1-2 

Monate. Hochwertige Präsentation.  

 

Emotionen: Durch die Videos erhält die 

Immobilie eine authentische Identität. 

Durch die Integration von Menschen, 

Tieren und Musik werden Emotionen 

geweckt.  

 

Zeit: Die Videos stellen eine Vorsondierung 

dar. Nachdem die Kaufinteressenten das 

Video schauen, haben sie schon einen 

sehr guten Eindruck und kommen somit nur 

bei ernstem Kaufinteresse an die 

Besichtigung. Das spart Zeit für alle 

Beteiligten: Käufer, Verkäufer und Makler. 

 

Bequemlichkeit: Für die Kaufinteressenten 

ist es einfacher ein 2-minütiges Video 

anzuschauen, anstatt einen Beschrieb zu 

lesen, oder sich durch eine virtuelle Tour 

durchklicken zu müssen. 

 

Mehrwert / USP: 

Emotionen wecken, Zeit Sparen und eine 

bessere Entscheidungsgrundlage bieten. 

 

 

Link Video Channel 
 
 

Erfolg: 

Vermarktungsdauer von Auftragserteilung 

bis Notartermin betrug nur 3 Monate. 

 

Emotionen: Paar, welches vom Einkaufen 

nach Hause kommt und zusammen einen 

Brunch vorbereitet. Es zeigt das 

Zusammenleben in der Wohnung. 

 

 

Zeit: Weniger Besichtigungen, dafür hoch 

potenzielle Käufer. Zudem haben alle 

Beteiligten Zeit gespart. 

 

 

 

 

 

Bequemlichkeit: Dito 

 

 

 

 

 

Mehrwert / USP: 

Käufer schätzten die hochwertige 

Präsentation und hatten eine bessere 

Entscheidungsgrundlage. 

 

Link zu Video 

5. Der Mehrwert 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

6. Die Umsetzung 

Drehbuch & 

Directing 
Darko Ranogajec Darko Ranogajec 

Camera & 

Production 
Wolfgang Engel Wolfgang Engel 

1st Assistent Julia Fleischmann Julia Fleischmann 

Schauspieler Von Agenturen Donika Toska Krasniqi & Oliver Burgess 

Tiere Hunde  

https://www.youtube.com/channel/UCojVWcYDfD7-LPaUMj1m0fw
https://www.youtube.com/watch?v=V0kQdtIdK6I
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Spektakuläre Drohnen-

Aufnahmen aus der Luft 

Emotionen durch Verfilmung 

von Geschichten 


